Lohr-Gruppe will mit Kerngeschaft wachsen

Strategie Unternehmen
meldet starke Zunahme
der Verkaufszahlen -
und investiert in die
Standorte

Von unserem Mitarbeiter
Reinhard Kallenbach

M Koblenz/Region. Die Koblenzer
Lohr-Gruppe ist mit Verkaufszah-
len in das Jahr 2016 gestartet, mit
denen selbst die kiithnsten Opti-
misten nicht gerechnet haben. Aus
Sicht des Untemehmens ist klar:
Der VW-Abgasskandal wirkt sich
nicht auf das laufende Geschaft
aus. Fir den Vorstand kommen die
neuen Zahlen genau zur rechten
Zeit, Denn aktuell befindet sich die
Gruppe in einem Verdnderungs-
prozess, mit dem massive Investi-
tionen, aber auch Umbriiche ein-
hergehen.

Genau 2411 Autos verkaufte die
Gruppe im Januar und Februar. Im
Vergleichszeitraum des Vorjahres
waren es ,nur” 1828 Fahrzeuge ge-
wesen. Unter dem Strich entspricht
das also einem Plus von 31,9 Pro-
zent. ,Das ist ein bombastisches Er-
gebnis”, freut sich Hans-Jirgen
Persy. Fir den Vorstandschef ist
das jedoch kein Grund, euphorisch
zu werden. Denn er muss sich ak-
tuell um gleich mehrere Baustellen
kiimmem - und das im wahrsten
Sinne des Wortes. Denn innerhalb
von drei Jahren will die Gruppe ei-
nen hohen zweistelligen Millio-
nenbetrag in ihre Infrastruktur an
den Standorten investieren. Allein
der Ausbau der neuen Koblenzer
Automeile in drei Stufen bis Ende
2017 soll rund 15 Millionen Euro
kosten. Im Zuge der MaBnahmen
soll sich das Bild in diesem Ab-
schnitt der Andernacher StraBe
gravierend verdndern.

Fir das Unternehmen sind das
ndtige Investitionen, um im Wett-
bewerb der bundesweit groBten
Automobilhandelsgruppen auch in
Zukunft bestehen zu koénnen. Al-
lerdings gab es fir die Koblenzer
nicht nur gute Nachrichten. So
raumt der Vorstandschef ein, dass
die Entscheidung, mit der Marke
Toyota ein zweites Standbein zu
schaffen, nicht den gewtinschten
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Das Skelett des Neubaus in der Andernacher StraBe, in dem kiinftig Verkaufszentren fiir die Marke Skoda und fiir VW-Nutzfahrzeuge eingerichtet werden,

steht bereits. Dank der modularen Bauweise soll schon im Mai alles fertig sein.

Erfolg brachte. Im Klartext heifit
das: Das Toyota-Autohaus der
Gruppe in Koblenz wird zum 31.
Mai schlieBen, Service- und Ga-
rantieleistungen tbernehmen To-
yota-Héndler in der Region, die
das neue Vertragswerk angenom-
men haben. Fiir Koblenz allerdings
muss sich der weltgréBte Auto-
bauer einen neuen Partner suchen.
Und was geschieht mit den 30 Mit-
arbeitern? Hans-Jlrgen Persy stellt
klar: Mit allen Toyota-Mitarbeitern
wurde gesprochen, die meisten er-
hielten ein Angebot, in andere
Standorte der Gruppe einzustei-
gen. ,Wir missen Personal auf-
und nicht abbauen, wenn wir wei-
ter erfolgreich sein wollen. Uns ist
es wichtig, mit den Mitarbeitern
weiter voranzugehen”, so der Vor-
standschef weiter.

Hinter dieser Formel steht ein
einfaches Kalkiil: In einer hoch
spezialisierten Branche ist die Ar-
beit mit bewdhrten Leistungstra-
gem einfacher - auch wenn sie
sich mitunter umstellen miissen. So
ist mit Seat am Standort Koblenz

Die Lohr-Gruppe in Zahlen

,, Wir miissen Personal auf-
und nicht abbauen, wenn
wir weiter erfolgreich sein
wollen.*

Hans-Jiirgen Persy, Vorstandsvorsitzender der
Koblenzer Lohr und Becker AG, unter deren
Dach die Autohduser als selbststandige Un-
temehmen organisiert sind

nun eine weitere Marke aus dem
VW-Konzem dazugekommen. Das
fiir den Verkauf geschaffene Pro-
visorium soll schon im Herbst der
Vergangenheit angehoren. Die
Autos aus Spanien sollen in einem
eigenen Autohaus prasentiert wer-
den, das an der Andernacher Stra-
Be zwischen dem Volkswagen-
und Porsche-Zentrum gebaut und
wohl noch im August erdffnet wird.
Trotz dieses straffen Zeitplans ist
Hans-Jirgen Persy optimistisch. Er
verweist auf eine langjdhrige Zu-
sammenarbeit mit Bauspezialisten,
die sehr termintreu sind.

Auch Bad Neuenahr-Ahrweiler
will die Léhr-Gruppe treu bleiben.

Die Ankiindigung, das bisherige
Autohaus in der HauptstraBe zum
30. April schlieBen zu wollen, hat
nicht nur an der Ahr fiir Unruhe ge-
sorgt. Doch jetzt ist klar, dass in
der Ringener StraBle zeitnah ein
neuer Standort eréffnen wird. Al-
lerdings will sich das Unternehmen
hier auf den Service konzentrieren.
Der Vertrieb soll allerdings kiinftig
iiber Meckenheim laufen. Diese
Entscheidung héngt mit dem Neu-
erwerb des Autohauses Kempen
mit seinen insgesamt 150 Mitar-
beitem zusammen, das auch als
Vertriebspartner von Audi gut auf-
gestellt ist.

Um die Premiummarke an der
Ahr zu halten, waren umfassende
Investiionen ndtig gewesen, die
am bisherigen Standort nicht
machbar sind. Dass der neue Stiitz-
punkt in Bad Neuenahr-Ahrweiler
jetzt eine Nummer kleiner wird,
héngt wohl auch mit der Tatsache
zusammen, dass in Koblenz eines
der groBiten Audi-Zentren in
Deutschland gebaut wird. Und was
passiert mit den rund 70 Mitarbei-

Die Unternehmen der Lohr-
Gruppe lieferte im gesam-
ten Jahr 2015 genau 29 537
Fahrzeuge (13 232 Neuwa-
gen und 16 305 Ge-
brauchtfahrzeuge) aus.
Gemessen am Gesamtab-
satz stehen die Koblenzer in
der Rangliste der groRten
deutschen Automobii-
Handlergruppen auf dem
achten Platz.

Unter dem Dach der Loéhr
und Becker AG werden die
Autohduser als selbststan-
dige Unternehmen gefiihrt.
Schwerpunkte der Ge-

schaftstatigkeit sind das
nérdliche Rheinland-Pfalz,
der Raum Mainz-Wiesbaden
und Trier. Nach dem Erwerb
des Meckenheimer Famili-
enunternehmens Kempen
im vergangenen Jahr ist die
Gruppe auch in Nordrhein-
Westfalen prdsent.
Hauptsitz der Gruppe ist
und bleibt jedoch Koblenz,
die weiteren Standorte sind
Andernach, Bad Neuenahr-
Ahrweiler, Bendorf, Daun,
HOhr-Grenzhausen, Idar-
Oberstein, Mainz, Me-
ckenheim, Neuwied, Trier,

Worms und Wiesbaden.
Die Mitarbeiterzahl in allen
Unternehmen der Lohr-
Gruppe lag Ende 2015 bei
insgesamt 1464 (davon 261
Auszubildende). Der Ge-
samtumsatz der Gruppe
erreichte am Stichtag 31.
Dezember 2015 rund 819
Millionen Euro.

Die Lohr-Gruppe konzent-
riert sich heute auf die
Marken des VW-Konzerns,
die Zusammenarbeit mit
Toyota wurde Schritt flr
Schritt zuriickgefahren,
auch weil der groRte Auto-

bauer der Welt in Deutsch-
land seine Absatzziele nicht
erreicht hat (die RZ berich-
tete). Als Gruppenhindler
verkaufte die Lohr-Gruppe
2015 genau 1044 Fahrzeuge
der Marke Toyota, davon
662 an Partnerhandler. Da
es in den neuen Vertrigen
der Japaner den Status des
Gruppenhéandlers nicht
mehr gibt, beschloss die
Lohr-Gruppe, keinen neuen
Vertrag abzuschlieRen. Wie
es mit der Koblenzer Toyo-
ta-Immobilie nach dem 31.
Mai weitergeht, steht noch

nicht fest. Die Lohr-Gruppe
hatte das Objekt lediglich
angemietet.

Nach eigenen Angaben fiihrt
das Unternehmen seinen
Erfolg auch auf die Weit-
sicht seiner Aktionare zu-
rick. Traditionell wird ein
hoher Teil des Gewinns re-
investiert oder in die Rick-
lagen abgefiihrt. Dazu
kommt, dass Mitglieder von
Vorstand und Aufsichtsrat
als gut vernetzt gelten. Sie
engagieren sich in vielen
Fachgremien und Verbén-
den der Kfz-Branche. ka
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tern am Standort HauptstraBe? Sie
erhielten betriebsbedingte Kiindi-
gungen, aber auch Angebote. ,Es
gab aber auch zwolf Eigenkiindi-
gungen”, erganzt Vorstand Rainer
Blessgen. Das heifit: Diese Mitar-
beiter haben sich eine neue Stelle
gesucht, die meisten anderen
wechseln aber an andere Standorte
der Handlergruppe - so auch nach
Meckenheim.

Die Umorganisation erfolgt vor
dem Hintergrund, dass sich die
Lohr-Gruppe auf ihren Marken-
kemn konzentrieren mochte - die
Partnerschaft mit dem VW-Kon-
zermn. Versuche, auch ,fremde”
Marken ins Portfolio aufzunehmen,
soll es nicht mehr geben. Fir diese
Strategie sprechen wiederum die
aktuellen Verkaufszahlen. In den
ersten beiden Monaten 2016 ver-
kaufte die Gruppe 981 Volkswa-
gen-Pkw. Das sind 22,5 Prozent
mehr als im Vergleichszeitraum
2015 (801) Fahrzeuge.

Ein sattes Plus von 38,4 Prozent
wurde beim Verkauf von Audi-Au-
tomobilen erzielt. In Zahlen heiBt
das: 649 Fahrzeuge statt 469 im
Vergleichszeitraum. Starkes
Wachstumspotenzial sieht die Léhr-
Gruppe auch in der Konzemmarke
Skoda. Hier betrdgt das Plus sogar
stolze 51 Prozent. Im Januar und
Februar wurden 367 Autos ver-
kauft. Das sind 124 mehr als im
Vergleichszeitraum des Vorjahres.

Das neue Koblenzer Skoda-Au-
tohaus der Lohr-Gruppe, das wohl
schon im Mai zusammen mit dem
neuen Nutzfahrzeugzentrum er-
6ffnet wird, kdnnte dazu beitragen,
den Absatz weiter zu erhdhen. Ei-
nen starken Zuwachs gab es tbri-
gens auch bei den Nutzfahrzeugen
(plus 55,8 Prozent auf 187 Fahr-
zeuge) und bei der Luxusmarke
Porsche (plus 23,3 Prozent auf 90
Autos).



